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Leistung

Wir bieten folgende Dienstleistung an:

Pos. Bezeichnung Netto Betrag % Satz MwSt
1 |1.1.2 Become a Timosales Il X 7 Mal Durchfiihrung, 19% 16.106
1.102 Verhandlungstaktik X 7 Mal Durchfihrung 84.770,70
2 | einmaliger Discount - 8.477,00 19% - 1611
Nettobetrag: 76.293,70 Euro
MwSt: 14.495,80 Euro
Endbetrag: 90.789,50 Euro
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Allgemeines

Vorliegend handelt es sich um ein freibleibendes Angebot fir die Durchfiihrungsphase 2023
des zuvor erarbeiteten Aushildungskonzept mit Giltigkeit bis zum 30.12.22.

Als Rechtsgrundlage dienen die Geschaftsbedingungen des Online Shops der Rightsourcing
GmbH.

Ein rechtsglltiger Vertrag kommt beim Bestellen (Button , jetzt kaufen®) des Produktes Nr.
2212060434 im Onlineshop und einer darauffolgenden Bestellbestatigung seitens
Rightsourcing zustande.

Alle rechtlich notwendigen Dokumente kénnen wahrend des Bestellprozesses eingesehen
bzw. vorab ausgedruckt werden. Nach der Bestellung werden diese Dokumente dem
Besteller automatisch zugesandt.

Fiir eventuelle Riickfragen stehen wir Ihnen jederzeit gerne zur Verfliigung.

Mit freundlichen GriiRen
Rightsourcing GmbH

Suchi Shinde
Senior Partner
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Leistungsverzeichnis zum Angebot Nr. 2212060434

1. Durchfiihrungsphase 2023

Es soll nach Abschluss der zweiter Pilotphase in 2022 eine Durchfiihrungsphase 2023
stattfinden.

Basierend auf dem bereits erstellten Ausbildungskonzept werden ausgewahlte
Workshopmodule in Form von Trainingseinheiten fir die globale Salesorganisation
durchgefiihrt. Die Workshopmodule sind wie im Ausbildungskonzept beschrieben im Rahmen
der Piloten TIMOCOM- und industriespezifisch angepasst worden (Abbildung 1).

Grundlage fiir die Lerninhalte und die Art des Wissenstransfers sind im ,,211126 TIMOCOM
Educationconcept v3.2 Korll“ beschriebenen Inhalte und Vorgehensweisen.
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Abbildung 1: Inhaltliche Ausbau der Workshopmodule

Inhalt Durchfiihrungsphase 2023

Es sollen folgende 2 Workshopmodule (im Folgenden als ,Module” bezeichnet) in Form von
digital abgehaltenen Trainingseinheiten durchgefiihrt werden.

Modul 1: 1.1.2 Become a Timosales Il (2 x 4 Stunden)
Modul 2: 1.102 Verhandlungstaktik (2 x 3 Stunden)

Jedes Modul wird 7 Mal durchgefiihrt. Insgesamt werden 14 Module durchgefiihrt.
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2. Ansprechpartner zur Durchfiihrung
Die Ansprechpartner fiir alle im Zusammenhang und mit der Durchflihrung dieses Vertrages
entstehenden Fragen sind:

gzjf::(aﬂg(;;:::?:; fon Projektleiter (Auftragnehmerin)
Name Enver Yilmaz Suchi Shinde
Bliroanschrift | TIMOCOM Platz 1 Kochgasse 8
40699 Erkrath 73630 Remshalden
Telefon +49 211 88262610 Tel: +49 157 53629166
E-Mail EYilmaz@TIMOCOM.com shinde@rightsourcing-gmbh.com

Die Kommunikation zwischen der Auftragnehmerin und der Auftraggeberin erfolgt
ausschlieBlich tber die jeweils benannten Projektkoordinator und Projektleiter. Weder die
Projektleiter noch der Projektkoordinator der einen Partei sind gegenliber dem Personal der
anderen Partei weisungsberechtigt.

3. Leistungserbringung

Die Leistungserbringung erfolgt zwischen dem 1.4.2023 und dem 31.12.2023 digital in
Virtuellen Teamraumen. Das Angebot gilt fir die Durchfiihrung von 14 Modulen in dem
genannten Zeitraum.

4. Termine zur Leistungserbringung

a. Terminfindung

Die Terminfindung fir die Trainingseinheiten erfolgt in beiderseitiger Absprache zwischen
dem Projektkoordinator und dem Projektleiter beider Parteien. Individuelle
Terminabstimmung flr einzelner Trainingsteilnehmer seitens der Auftragnehmerin erfolgt
nicht.

b. Terminverlegung

Unter Terminverlegung verstehen die Parteien die Aufhebung des Termins einer vereinbarten
Trainingseinheit und die Vereinbarung eines neuen Termins fiir diese Trainingseinheit. Soweit
die Auftraggeberin die Verlegung weniger als 30 Tage vor der vereinbarten Beratungseinheit
winscht, sind sich die Parteien dariliber einig, dass dies eine ersatzlose Aufhebung dieser
vereinbarten Trainingseinheit zur Folge hat. Die Verlegungsanfrage hat schriftlich zu erfolgen.
Die Terminverlegung hat dabei keine Auswirkungen auf die Verglitung der Auftragnehmerin.
Notwendige Reisekosten der Mitarbeiter oder Erfillungsgehilfen der Auftragnehmerin,
welche der Auftragnehmerin im Zusammenhang mit der Terminverlegung entstehen, hat die
Auftraggeberin zu ersetzen.

c. Aufhebung

Unter einer Terminsaufhebung verstehen die Parteien den ersatzlosen Wegfall einer
Trainingseinheit, ohne dass dies sich auf die Verglitung der Auftragnehmerin auswirkt.
Notwendige Reisekosten der Mitarbeiter oder Erfillungsgehilfen der Auftragnehmerin,
welche der Auftragnehmerin im Zusammenhang mit der Aufhebung eines Termins entstehen,
hat die Auftraggeberin zu ersetzen.
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d. Terminbestatigung
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Die zwischen den Parteien vereinbarten Termine fir die von der Auftragnehmerin zu
erbringenden Trainingseinheiten sind erst mit schriftlicher Bestatigung (z.B. durch eMail oder
durch eine Terminbestdtigung des Online Terminvereinbarungstools der Rightsourcing

Plattform) durch die Auftragnehmerin verbindlich. Dies auch fur etwaige
Terminverlegungen.
5. Kaufmannisches Modell
Pos. Bezeichnung Netto Betrag % Satz MwsSt
1 |1.1.2 Become a Timosales Il X 7 Mal Durchfiihrung, 19% 16.106
1.102 Verhandlungstaktik X 7 Mal Durchfiihrung 84.770,70
2 | einmaliger Discount - 8.477,00 19% - 1.611
Nettobetrag: 76.293,70 Euro
MwSt: 14.495,80 Euro
Endbetrag: 90.789,50 Euro
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6. Rechnungsstellung
Die Rechnungsstellung erfolgt nach durchgefiihrten Workshops am Ende eines jeden
Quartals in Form von Abschlagszahlungen.

7. Allgemeines

Vorliegend handelt es sich um ein freibleibendes Angebot fiir die Pilotphase mit Giiltigkeit
bis zum 30.12.22.

Als Rechtsgrundlage dienen die Geschaftsbedingungen des Online Shops der Rightsourcing
GmbH.

Ein rechtsglltiger Vertrag kommt beim Bestellen (Button , jetzt kaufen”) des Produktes Nr.
2212060434 im Onlineshop und einer darauffolgenden Bestellbestatigung seitens
Rightsourcing zustande.

Alle rechtlich notwendigen Dokumente kénnen wahrend des Bestellprozesses eingesehen
bzw. vorab ausgedruckt werden. Nach der Bestellung werden diese Dokumente dem
Besteller automatisch zugesandt.

8. Unterschriften
Durch die Unterschrift des Leistungsverzeichnis wird keine Bestellung ausgeldst, es werden
die darin enthaltenen zusatzlichen Vereinbarungen bestatigt und anerkannt.

Auftraggeberin: Auftragnehmerin:

TIMOCOM GmbH Rightsourcing GmbH

Name: Markus Prifert Name: Suchi Shinde
Funktion im Direktor Global Sales Funktion im Senior Partner
Unternehmen: Unternehmen:

Datum: Datum: 23.12.22
Unterschrift: Unterschrift:
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